SNDRC @ ...
aparcoursup

Entrez dans U'enseignement supérieur

NEGOCIATION & DIGITALISATION
=«  DELARELATION CLIENT
©

DEVENEZ :
™ Animateur des ventes

PROFIL

SOUHAITE

S'intéresser au management des
entreprises, a leur stratégie
™ Animateur réseau marketing et commerciale.

¥ Commercial web e-commerce

Vi Attaché commercial
™ Assistant-manager

Disposer de compétences

relationnelles, argumenter,
.b négocier et valoriser des produits.
Capacité d'évoluer dans des

environnements numériques et

digitalisés, notamment via le web.
OBJECTIF

™ Baccalauréat général
DE LA FORMATION I

‘u Accompagner le client fout au long du processus commercial et intervenir

M 14416 se!'naines de stages réparties sur sur l'ensemble des activités avant, pendant et apres l'achat : conseils,
les 2 années du BTS

™ Baccalauréat technologique STMG

™ Baccalauréats professionnels du
secteur tertiaire

. o prospection, animation, devis, veille, visites, négociation-vente/achat. Selon
M Possibilité de mobilité de stage dans le cadre

1 5 7 ' U g Al A
d' ERASMUS + l'organisation et la taille de la structure d'accueil, les missions du technicien

NDRC sont focalisées sur une ou plusieurs activités et peuvent parfois

(? couvrir la totalité du processus commercial.

¥ Contribution des familles en fonction des revenus
du foyer.

¥ Saliége Campus accepte les étudiants boursiers.
Faire la démarche auprés du CROUS.
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Vi Hébergement possible en studio sur le campus
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POURSUITE ETUDES

™ En bachelor Marketing et Business International mention RSE en apprentissage a Saliege Campus

™ En licence Commerce et Vente Agroalimentaire en apprentissage a Saliégge Campus

™ En licence a l'université (droit ou AES)

™ En Ecole Supérieure de Commerce ADM Iss I ON

[¥i En CPGE Adaptation Technicien Supérieur (ATS)

Inscription sur Parcoursup
Possibilité de RDV avec la
Directrice des études (mars - avril)

Directrice des études

Julie BONJOUR

@ @ L jponjour@saliege.fr
www.saliege.fr RESULTATS e

Responsable inscriptions

05 612478 40 Promo 2023 : 100% Amanda LACOUT
3 rue Bernanos - 31130 BALMA Promo 2022 :100% alacout@saliege.fr

05 612478 44



